
L’ENTREPRISE
Reconnaissable par son design spectaculaire de verre et acier, le centre de congrès et 
de culture de Monaco offre une surface modulaire de 35.000 m2 pour l’organisation 
de conférences, congrès, salons, expositions, concerts et spectacles. Accueillant en 
moyenne 100 événements et 250.000 personnes par an, le Grimaldi Forum Monaco 
est plébiscité pour la qualité de ses espaces et le savoir-faire de son équipe de 140 
professionnels.
Acteur majeur de l’univers événementiel monégasque, doublement certifié ISO 14001 
et ISO 20121, à la pointe de la technologie, le Grimaldi Forum Monaco propose des 
espaces et des prestations événementielles sur mesure et accroitra dès 2025 sa surface 
d’exploitation de plus de 6000 m2 supplémentaires, dans le cadre du projet d’extension 
en mer de la Principauté. 

Retrouvez plus d’informations sur notre Event Factory : www.grimaldiforum.com

LA MISSION
• Intégré(e) au sein de l’équipe commerciale, sous l’autorité de la Directrice 

Commerciale et du Développement, vous participez au développement et à la 
fidélisation d’une clientèle de professionnels exigeants, en assurant la promotion 
permanente du Grimaldi Forum Monaco sur vos marchés et en développant le 
nombre de demandes entrantes, qui seront traitées en collaboration avec votre 
binôme commercial réceptif.

• Animateur de la stratégie de développement commercial sur votre marché, 
vous élaborez le plan d’actions commerciales et mettez en œuvre les actions 
de promotion et de prospection commerciale directe et indirecte (rendez-vous 
préprogrammés, salons professionnels, workshops, marketing direct, phoning et 
e-mailing ciblé, visites d’inspection, fam trips, opérations de relations publiques, 
réseaux sociaux, etc.). Vous gérez & qualifiez la base de données commerciales et 
entretenez un relationnel d’excellence avec les clients fidèles et les prospects

De formation supérieure en commerce, 

vous avez acquis une expérience 

solide d’au moins 10 ans dans le 

développement commercial de 

services, obligatoirement acquise dans 

le secteur événementiel professionnel / 

tourisme d’affaires. 

De nature curieuse, dynamique, 

autonome et organisée, vous disposez 

d’un excellent relationnel, à la fois 

diplomate et convaincant, pour assurer 

un contact de qualité et de confiance 

avec nos clients & prospects, nos 

partenaires et nos services internes.

Votre esprit d’analyse, votre aptitude 

à inspirer et innover et votre sens de 

la négociation vous permettent de 

contribuer à l’objectif annuel de chiffres 

d’affaires de l’équipe commerciale.

Disponible, réactif, vous êtes aussi à 

l’aise en communication écrite qu’orale. 

Vous avez le sens du travail en équipe. 

Excellent niveau d’anglais et de français 

indispensable. La connaissance d’une 

autre langue (allemand, italien …) serait 

un plus. Vous maitrisez les logiciels 

bureautique, CRM (USI) et certains 

outils digitaux comme LinkedIn. 

Déplacements réguliers à prévoir.

PROFIL

Rejoignez notre équipe commerciale, en envoyant votre candidature (CV et lettre de motivation) par mail : recrut@grimaldiforum.com
GRIMALDI FORUM MONACO | 10 Avenue Princesse Grace 98 000 Monaco

OFFRE D’EMPLOI
RESPONSABLE DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL SENIOR

H/F


